
	CURSO
	COMERCIO INTERNACIONAL



	CODIGO
	
	AREA
	
	COSTE
	

	NUMERO DE HORAS
	40
	MODALIDAD
	Presencia (    Mixta (    Distancia (    On line (

	OBJETIVOS DEL CURSO

	· Conocer las reglas Internacionales para la interpretación de los términos más utilizados en el Comercio Internacional.

· Conocer los distintos tipos de Contratos Internacionales.

· Conocer los modelos de Pago Internacional.



	ÍNDICE DE MÓDULOS Y TEMAS

	1. Comercio Internacional I. 

1.1. Introducción. El Comercio y sus conceptos. 

1.2. El Comercio Internacional y sus operaciones.

1.3. El Comercio Internacional y sus modalidades operativas.

1.4. Elementos participantes en el Comercio Internacional. 

1.5. Los INCOTERMS 1990 y 2000. Análisis de Mercados Exteriores.

1.6. Grupos de Mercados Operativos en el Comercio Internacional.

2. Comercio Internacional II.

2.1. Introducción. Unión Europea: Instituciones y Derecho  Comunitario.

2.2. La Libre Circulación de Mercancías en el Mercado Interior Único.

2.3. La Armonización de las Legislaciones en la Unión Europea.

2.4. Instituciones de la Unión Europea. El Arancel Integrado Comunitario. 

2.5. Regímenes Aplicables. 

2.6. Medidas de Defensa Comercial. 

3. Contratación Internacional.

3.1. Introducción. La Contratación Internacional.

3.2. La Oferta en el Comercio Internacional. Contrato de Compraventa Internacional.

3.3. Contratos de Intermediación o Colaboración. 

3.4. El Contrato de Transferencia de Tecnología. El Contrato de Leasing. 

3.5. El Contrato de Factoring. El Contrato de Joint-Venture. 

3.6. El Arbitraje.

4. La Banca en las operaciones de Comercio Exterior: Cobros y Pagos. 

4.1. Introducción. Los Billetes de Banco. El Cheque Personal.  El Cheque Bancario.

4.2. La Transferencia Bancaria y la Orden de Pago.

4.3. La Remesa Simple y la Remesa Documentaria.

4.4. El Crédito Documentario

	MATERIAL DIDÁCTICO A SUMINISTRAR A LOS ALUMNOS (LIBROS, CD, SOFTWARE, DVD, ETC...)

	Manual didáctico, bloc, bolígrafo, maletín y guía didáctica.

	DESCRIPCIÓN DE LA METODOLOGÍA A UTILIZAR

	Será: expositiva, demostrativa e interrogativa

Expositiva: clara, precisa y viva

Demostrativa: facilita la retención y corrección de errores

Interrogativa: planteando dudas que faciliten el autoaprendizaje y la autoevaluación


